INFORMATIONEN ZUM
WOHNUNGSVERKAUF




WIR UNTERSTUTZEN SIE BEIM VERKAUFSPROZESS

Unsere erfahrenen Makler prufen mit mehreren Verfahren, wie hoch der Verkaufspreis ange-
setzt werden kann und nennen Ihnen diesen. AulSerdem verflgen wir Uber ein umfangreiches

Kaufinteressenten-Register, mit dem wir Sie gerne bei der Kaufersuche unterstutzen.

\



DIE RICHTIGE STRATEGIE FUR
IHREN ERFOLG

MIT DER PASSENDEN ANSPRACHE ERREICHT MAN AM BESTEN UND AM SCHNELLSTEN EINEN
GEEIGNETEN KAUFER.

Wie Sie lhre Wohnung am besten vermarkten, hangt von verschiedenen Faktoren ab, unter anderem
von deren Wert. Fur eine Wohnung in einer stadtischen Top-Lage konnen Sie beispielsweise mehr

verlangen als fur eine Wohnung in einer abgelegenen landlichen Gegend.

Der Wert Ihrer Wohnung entscheidet somit auch dartber, welche Zielgruppe Sie erreichen mochten.
Doch auch hierbei gibt es Unterschiede: Die einen begeben sich im Internet auf die Suche nach einer
Wohnung, die anderen schauen sich in einer Zeitung nach einer geeigneten Immobilie um.

Wichtig ist, dass Sie mit Ihrer Verkaufsstrategie echte Kaufinteressenten erreichen. Diese informieren
sich in der Regel Monate vor dem Kauf dartber, welche Preis in der Region gelten und wie viel sie fur

eine Wohnung mit einer entsprechenden Ausstattung zahlen mussen.

OPTIMALE VERKAUFSPREISFESTLEGUNG IST WICHTIG

Sie werden sich deswegen nicht mit einem Stimmt vielleicht etwas mit der Wohnung
Preis zufrieden geben, der zu hoch ist. Aller- nicht? So kann es passieren, dass die Woh-
dings kénnen auch Fragen aufkommen, wenn nung lange am Markt bleibt. Diesen kennen
Sie den Verkaufspreis zu niedrig ansetzen. wir gut und kénnen Sie bestens zur optimalen
Dann konnten sich die Interessenten fragen: Verkaufspreisfestlegung beraten.



PRASENTATION VON
DER BESTEN SEITE

SORGEN SIE DAFUR, DASS SICH DIE KAUFINTERESSENTEN IN IHRE IMMOBILIE VERLIEBEN. WIR
SAGEN IHNEN, WIE IHNEN DAS AM BESTEN GELINGT.

Bei der Vermarktung Ihrer Wohnung spielen neben der richtigen Vermarktungsstrategie noch weitere

Kriterien eine Rolle. So sollten die Objektfotos potenzielle Kaufer beispielsweise direkt ansprechen.

Denn: Es gibt keine zweite Chance fur den ersten Eindruck.

OBJEKTFOTOS

Manchmal ist es Liebe auf den ersten
Blick: Mit ansprechenden Objektfotos
sorgen wir dafur, dass sich Interessen-
ten schon vor dem Besichtigungster-
min in Ihre Wohnung verlieben.

EXPOSES

Fakten, Fakten, Fakten - die sind den
meisten Kaufinteressenten sehr wich-
tig. Wir Dbereiten sie ansprechend
auf und fassen Sie in einem Exposé

Zusammen.

ANZEIGEN

Einige Zielgruppen lesen immer noch
lieber die Zeitung als im Internet zu
surfen. Wir setzen Ihre Wohnung in
den Printmedien perfekt fur Sie in

Szene.

GRUNDRISSE

Passen das Bett und die Schranke in
die Wohnung? Wir liefern verstand-
liche Grundrisse, damit Kaufinteres-
senten ihr neues Zuhause in ihren Ge-

danken schon planen kénnen.

TIPPS ZUR WERTSTEIGERUNG

Kleinigkeiten wie ein gepflegter Garten
konnen den Wert Ihrer Wohnung stei-
gern. Welche Malsnahmen Sie dartber
hinaus noch umsetzen kénnen, finden

unsere Experten fur Sie heraus.

POSTS IM INTERNET

Gerade jungere Kaufinteressenten
begeben sich im Internet, zum Bei-
spiel in sozialen Netzwerken, auf die
Suche nach einer Wohnung. Wir pos-

ten, dass Ihre Wohnung verflgbar ist.



WIR UNTERSTUTZEN SIE WAHREND DES GESAMTEN VERKAUFSPROZESSES

Wir unterstitzen Sie bei den Verkaufsvorbereitungen, der Wertermittlung und bei der
Verkaufsabwicklung Ihrer Immobilie. Auf Wunsch sind wir auch bei der Immobilienibergabe
zugegen. Mochten Sie Ihre Wohnung verkaufen, freuen wir uns darauf, Sie bei allen Schritten
des Verkaufsprozesses umfassend zu beraten und zu begleiten.




EIN VOLLZEIT-JOB FUR VOLLZEIT-PROFIS

Der Verkauf einer Immobilie erfordert neben umfangreicher Recherche auch viel Verwaltungs-
arbeit und die standige Erreichbarkeit fur Kaufinteressenten. Nutzen Sie lhre Freizeit doch
lieber fur Familie, Freunde und Hobbys - um den Verkauf kimmern wir uns.




WIR UBERNEHMEN DIE ARBEIT
UND SIE GENIESSEN IHRE FREIZEIT

Wir wissen um den hohen finanziellen und ideellen Wert Ihrer Immobilie, nehmen uns viel Zeit flr Sie

und behandeln Ihre Immobilie mit der entsprechenden Wertschatzung. Im Rahmen unseres ganzheit-

lichen Rundum-Service Ubernehmen wir alle mit dem Verkauf verbundenen Aufgaben und informieren

Sie fortlaufend Uber den aktuellen Stand. Sie konnen sich einfach entspannt zurtcklehnen.

@ INTERESSENTENBETREUUNG

- Personliche Beratung

- Umfassende Vorabqualifizierung
- Standige Erreichbarkeit bei Fragen
- Nachfassen nach Besichtigungen

@ BESICHTIGUNGEN

- Vorbereitung & Terminvereinbarung
- Bestatigung bei Interessenten

- Zeiteffiziente DurchfUhrung

- Beantwortung aller Fragen

@ VERHANDLUNGSFUHRUNG

- Umfassendes Objektwissen

- Kenntnis aller Kauferargumente

- Spezifische Verhandlungsmethoden
- Langjahrige Erfahrung

@ NOTARTERMIN

- Notarvermittlung

- Abstimmung & Vereinbarung Termin
- Begleitung zum Notartermin

- Unterstutzung bei Fragen vor Ort

@ BONITATSPRUFUNG

- Personliche Befragung des Kaufers
- Schufa-Prufung durch unsere

Partnerbank ggf. Creditreform

- Prifung Konto- oder Depotauszlge

@ FINANZIERUNG FUR KAUFER

- Vermittlung Finanzierungsberatung
- Sicherstellung Kauffinanzierung

- Grol3es Partnernetzwerk

- Auch fur Versicherung, Anlage etc.

@ VERTRAGSGESTALTUNG

- Zusammentragen aller Inhalte
- Aktuelle Rechtskenntnisse

- Ausarbeitung Vertrag

- Vorbesprechung mit Verkaufer

und Kaufer

@ OBJEKTUBERGABE

- Koordination Ubergabe

- Ablesen aller Zahlerstande

- Unterstutzung Raumung, Zahlung
- Erstellung Protokoll



IHR IMMOBILIENPROFI

msi - Mike Schneider Immobilien GmbH

@  Schwabenréder StraBe 7A €, Tel:06631/77 6727 @ info@msi-hessen.de
36304 Alsfeld Fax: 06631 /77 67 28 www.msi-hessen.de





