INFORMATIONEN ZUM
HAUSVERKAUF




ERFAHRENE MAKLER SIND AUCH VERMITTLER

Damit bei einem Hausverkauf bzw. -kauf am Ende beide Seiten zufrieden sind, konnen Makler
zum Einsatz kommen. Sie beraten Verkadufer hinsichtlich der Wertermittiung, stehen aber auch

Kaufern beratend zur Seite, zum Beispiel, wenn Sie spezifische Fragen zum Haus haben.




SO WIRD DER OPTIMALE
VERKAUFSPREIS ERMITTELT

NICHT NUR DIE LAGE IHRES HAUSES, SONDERN AUCH DER DERZEITIGE REGIONALE IMMO-
BILIENMARKT HAT EINEN EINFLUSS AUF DEN WERT IHRER IMMOBILIE.

Nur wenn Sie genau wissen, was Ihr Haus wert ist, erzielen Sie den besten Preis. Welchen Preis Sie
verlangen konnen, hangt letztlich aber auch von zwei entscheidenden Faktoren ab: von der Lage des
Hauses und vom Haus selbst. Hauser in stadtischen Bereichen bringen so beispielsweise oft mehr

Geld ein als solche in abgelegenen landlichen Regionen.

Und falls Sie Ihr Haus mit Grundstuck verkaufen, gilt: Je mehr auf einem Grundstick noch gebaut wer-

den kann, desto hoher ist sein Wert.

WIR UBERNEHMEN GERNE DEN VERKAUF FUR SIE

Um den Wert des Hauses zu ermitteln, sollten Sie aber auch kunftigen Entwicklungen und Trends des
Immobilienmarktes bertcksichtigen. Aullerdem gilt es, eine exakte Zielgruppenanalyse potenzieller

Kaufer sowie eine Starken-Schwdchen-Analyse Ihres Hauses durchzufUhren.

Generell gilt: Je realistischer Sie den Verkaufs-
preis ansetzen, desto schneller werden Sie Ihr
Haus verkaufen. Denn Kaufinteressenten in-
formieren sich in der Regel bereits seit vier bis
acht Monaten uber die Preise, die in der Region
Ublich sind. Daher wissen sie meist ganz genau,
wie viel sie fur ein Haus zahlen mochten. Damit
sie einen gemeinsamen Nenner finden, ist es
wichtig, dass Sie keine unrealistischen Preisvor-

stellungen nennen.

NatUrlich stehen wir Ihnen bei der Wertermitt-
lung bzw. Verkaufspreisfestlegung als kompe-
tenter Partner gerne zur Seite und nennen lhnen
einen durch unsere Analysen ermittelten rea-
listischen Wert Ihres Hauses, aber auch wahrend
des gesamten Verkaufsprozessens - angefan-
gen von den Verkaufsvorbereitungen Uber die
Wertermittlung bis hin zur SchltssellUbergabe.

Sprechen Sie uns einfach an!



PRASENTIEREN SIE IHR HAUS
VON DER BESTEN SEITE

NEBEN EINER PROFESSIONELLEN WERTERMITTLUNG SPIELT AUCH EIN GUTE VERMARKTUNGS-
STRATEGIE BEIM HAUSVERKAUF EINE ENTSCHEIDENDE ROLLE.

Es gibt keine zweite Chance fUr den ersten Eindruck. Deswegen sollten Sie Interessenten die Schénheit

lhres Hauses vermitteln. Damit sich Kaufinteressenten sofort wie Zuhause fuhlen, kdnnen zahlreiche

MaBnahmen zum Einsatz kommen. Wir unterstttzen Sie gerne bei der DurchfUhrung dieser.

OBJEKTFOTOS

Ansprechende Objektfotos sorgen da-
fur, dass sich Interessenten schon vor
Besichtigungsterminen einen ersten
Eindruck lhres Hauses verschaffen

konnen. Wir fertigen sie fUr Sie an.

EXPOSES

Texte, Zahlen und Bilder, die Informa-
tionen Uber das Haus bieten: Das sind
Dinge, die Kaufinteressenten wichtig
sind. Wir fassen Sie in einem attrak-

tiven Exposé zusammen.

ANZEIGEN

Mit Schaufensteraushangen, Printan-
zeigen oder Verkaufsschildern kénnen
Sie potenzielle Kaufinteressenten auf
Ihr Haus aufmerksam machen. Wir
Ubernehmen die Schaltung.

GRUNDRISSE

Passen die Mdbel der Kaufinteressen-
ten in Ihr Haus? Wir liefern anspre-
chende und verstandliche Grundrisse,
damit die Kaufinteressenten ihr neues

Zuhause planen kénnen.

ENERGIEAUSWEIS

Ein Energieausweis ist gesetzlich vor-
geschrieben. Deswegen durfen Sie
Ihr Haus ohne diesen auch nicht ver-
kaufen. Wir kimmern uns gerne um

die Erstellung.

SONSTIGE MASSNAHMEN

Manchmal sind es Kleinigkeiten, die
den Wert eines Hauses steigen lassen,
zum Beispiel ein gepflegter Garten.
Unsere Experten finden geeignete
Mal3nahmen fur Sie heraus.



UNTERSTUTZUNG WAHREND DES GESAMTEN VERKAUFSPROZESSES

Wir helfen Ihnen nicht nur bei der Wertermittlung und der Vermarktung lhres Hauses, sondern
fihren auf Wunsch auch die Immobilientbergabe durch. Kurzum: Wir stehen Ihnen wahrend
des gesamten Verkaufsprozesses zur Seite. Sprechen Sie uns einfach an. Wir beraten Sie gerne

Uber unsere Leistungen fur einen erfolgreichen Hausverkauf.




EIN VOLLZEIT-JOB FUR VOLLZEIT-PROFIS

Der Verkauf einer Immobilie erfordert neben umfangreicher Recherche auch viel Verwaltungs-
arbeit und die standige Erreichbarkeit fur Kaufinteressenten. Nutzen Sie lhre Freizeit doch
lieber fur Familie, Freunde und Hobbys - um den Verkauf kimmern wir uns.




WIR UBERNEHMEN DIE ARBEIT
UND SIE GENIESSEN IHRE FREIZEIT

Wir wissen um den hohen finanziellen und ideellen Wert Ihrer Immobilie, nehmen uns viel Zeit flr Sie

und behandeln Ihre Immobilie mit der entsprechenden Wertschatzung. Im Rahmen unseres ganzheit-

lichen Rundum-Service Ubernehmen wir alle mit dem Verkauf verbundenen Aufgaben und informieren

Sie fortlaufend Uber den aktuellen Stand. Sie konnen sich einfach entspannt zurtcklehnen.

@ INTERESSENTENBETREUUNG

- Personliche Beratung

- Umfassende Vorabqualifizierung
- Standige Erreichbarkeit bei Fragen
- Nachfassen nach Besichtigungen

@ BESICHTIGUNGEN

- Vorbereitung & Terminvereinbarung
- Bestdtigung bei Interessenten

- Zeiteffiziente DurchfUhrung

- Beantwortung aller Fragen

@ VERHANDLUNGSFUHRUNG

- Umfassendes Objektwissen

- Kenntnis aller Kauferargumente

- Spezifische Verhandlungsmethoden
- Langjahrige Erfahrung

@ NOTARTERMIN

- Notarvermittlung

-~ Abstimmung & Vereinbarung Termin
- Begleitung zum Notartermin

- Unterstutzung bei Fragen vor Ort

@ BONITATSPRUFUNG

- Personliche Befragung des Kaufers
- Schufa-Prufung durch unsere

Partnerbank ggf. Creditreform

- Prufung Konto- oder Depotauszige

@ FINANZIERUNG FUR KAUFER

- Vermittlung Finanzierungsberatung
- Sicherstellung Kauffinanzierung

- Groles Partnernetzwerk

- Auch fur Versicherung, Anlage etc.

@ VERTRAGSGESTALTUNG

- Zusammentragen aller Inhalte
- Aktuelle Rechtskenntnisse

- Ausarbeitung Vertrag

- Vorbesprechung mit Verkaufer

und Kaufer

@ OBJEKTUBERGABE

- Koordination Ubergabe

- Ablesen aller Zahlerstande

- Unterstutzung Raumung, Zahlung
- Erstellung Protokoll



IHR IMMOBILIENPROFI

msi - Mike Schneider Immobilien GmbH

@  Schwabenréder StraBe 7A €, Tel:06631/77 6727 @ info@msi-hessen.de
36304 Alsfeld Fax: 06631 /77 67 28 www.msi-hessen.de



